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1. Perfil de la Feria

1.1. Ficha técnica

Nombre oficial: IT-SA The IT Security Expo and Congress.
Fechas de celebracion del evento: martes 12 — jueves 14 de octubre de 2021
Proxima edicion: martes 25 — jueves 27 de octubre de 2022

Lugar: Nurnberg Messe (Karl-Schonleben-Str. Messeplatz 1, 90471 Nurnberg)

Horario:
Martes, miércoles 09:00 h—18:00 h
Jueves 09:00 h—17:00 h

Precio ticket normal: 50 EUR
Organizacion de la feria, contacto:

NurnbergMesse GmbH
Messezentrum
90471 Nlrnberg

GroBe
StraBe

Ausstallershop Eingang
Exhibltorshop e
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2. Descripcion y evolucion de la Feria

2.1. Descripciéon general

La feria it-sa es el principal encuentro de ciberseguridad o seguridad de las tecnologias de la
informacion (IT, por sus siglas en inglés) a nivel europeo.

Esta feria se celebra en Nuremberg desde 2009, la feria it-sa esta orientada a perfiles profesionales
de tipo C-Level (Directivos) y a expertos en ciberseguridad provenientes de la industria, de los
servicios y de la administracion, y también a desarrolladores y proveedores de productos y servicios
relacionados.

2.2. Datos de participacion

Tras la cancelacion de la edicion de 2020 por la pandemia del coronavirus, en 2021 se ha
recuperado la actividad sin llegar a los niveles de afios anteriores. Hay que tener en cuenta que en
la fecha de celebracion del evento todavia quedaban ciertas restricciones en la movilidad
internacional, por lo que no se puede establecer una comparacién totalmente objetiva con los afios
previos a la pandemia. La tendencia previa a la aparicién de la COVID-19 era creciente tanto en
numero de visitantes como de expositores.

EXPOSITORES POR PAIS DE ORIGEN

Pais Numero de
expositores
Alemania 190
Estados Unidos 18
Austria 15
Reino Unido 11
Francia 6
Israel 5
Suiza 4
Irlanda 3
Bélgica, Paises Bajos 2
Espafa, Hungria, Italia,
Luxemburgo, Hungria, 1
Polonia, Republica Checa,
Rumania, Suecia

Fuente: it-sa
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EVOLUCION DEL NUMERO DE EXPOSITORES*
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* La edicion de 2020 fue cancelada.

Fuente: AUMA, it-sa
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La empresa que aparece en el listado como empresa espafola participante es Devo Inc, fundada
por el espafiol Pedro Castillo y actualmente con sede en Cambridge (Massachusets), con un centro
de investigacion y desarrollo en Madrid. Esta empresa esta especializada en seguridad en la nube
y servicios SIEM. Con una ampliacién de capital reciente se convirtié en un “unicornio” (valoracion
de mercado superior a los mil millones de dolares).

== DeVO

Logo Devo inc
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3. Tendencias y novedades presentadas

e Congress@it-sa: Este congreso ofrece debates con asociaciones, organizaciones de Tl y
proveedores de soluciones en ciberseguridad. Es un programa que cuenta con un total de 30
sesiones y que busca profundizar en temas de interés y actualidad del sector, asi como

potenciar la feria como una plataforma de dialogo.

En el congreso de esta edicion los participantes coincidieron en que la seguridad informéatica es
mas importante que nunca. Es cierto que la concienciacion sobre la seguridad informatica esta
aumentando, al igual que el presupuesto dedicado a ciberseguridad en Alemania, tal y como
inform6 la asociacion digital Bitkom. Sin embargo, es necesario crear estructuras que
promuevan un mayor crecimiento del mercado de la seguridad informatica. Luigi Rebuffi,
Secretario General de la Organizacion Europea de Ciberseguridad, pidié que se reforzara el
sector de la ciberseguridad en el espacio econémico europeo, destacando que el mercado de la
seguridad informatica en Europa sufre un déficit de financiacion anual de mas de 4.000 millones

de euros, si lo comparamos con Chinay EE. UU.

e Seguridad en la nube: A raiz de la pandemia de COVID-19 y la extension del teletrabajo ha
aumentado el uso de las plataformas en la nube. El problema es que muchos proveedores de
servicios en la nube no han podido hacer frente a este incremento de la demanda con garantias
de seguridad suficientes. Uno de los casos mas famosos fue el fallo de seguridad en la

plataforma Zoom.

Con las herramientas de seguridad adecuadas, las empresas pueden obtener una vision general
del uso de la nube y excluir las herramientas peligrosas o0 no deseadas. Numerosos proveedores
tienen ahora productos adecuados en su cartera. La tecnologia se considera madura. Los
proveedores de servicios en la nube suelen ofrecer ahora sus propias herramientas de
seguridad. También existen tecnologias de seguridad complementarias, como Cloud Security

Posture Management (CSPM) y Cloud Workload Protection Platforms (CWPP).

e Sistemas SIEM: SIEM (informacién de seguridad y gestion de eventos), es una tecnologia
capaz de detectar rapidamente, responder y neutralizar las amenazas informéaticas. Su objetivo
principal es el de proporcionar una vision global de la seguridad de la tecnologia de la
informacion. Un sistema SIEM permite tener control absoluto sobre la seguridad informatica de
la empresa. Al tener informacion y administracion total sobre todos los eventos que suceden
segundo a segundo, resulta mas facil detectar tendencias y centrarse en patrones fuera de lo
comun. Los SIEM centralizan toda la informacion y los datos en un “dashboard” para poder
hacer un mejor seguimiento. Ejemplos de empresas especializadas en este servicio son Splunk

y la espafiola Devo Inc.
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4. Valoracion

La valoracion general de la feria de las empresas consultadas ha sido positiva. Destacan que la
vuelta a la presencialidad en los eventos es una buena noticia ya que las ediciones virtuales no
ofrecen la misma experiencia. El responsable de la region DACH (Alemania, Suiza y Austria) de
Devo Inc nos trasladé que la feria ha sido muy productiva para obtener leads y recomienda
altamente la presencia de empresas espafiolas, sobre todo si estan interesadas en la region DACH,
pero también sirve para hacer networking internacional, especialmente si se vuelve a normalizar el
trafico internacional de pasajeros y aumenta la presencia de otros paises en la feria.

También se destaca que el mercado aleman ofrece buenas perspectivas para este sector, ya que
hay una fuerte necesidad e interés por mejorar la digitalizacion tanto en el sector privado como
publico, lo que conllevara una demanda creciente de servicios y productos de ciberseguridad.

La feria IT-SA es la feria mas importante dentro del sector de la ciberseguridad en Europa. El gasto
en productos y servicio de ciberseguridad a nivel mundial ha aumentado en mas de un 60 % en los
Gltimos 5 afos. Asimismo el tamafio del mercado de la ciberseguridad esta valorado en unos
218.000 millones de euros y se espera un crecimiento de mas del 50 % en los proximos 5 afios?.
Estos datos ponen de relieve la importancia del sector; ademas, al ser un sector donde los mayores
demandantes son organismos gubernamentales y empresas privadas (B2B), las ferias y congresos
son importantes para poder tener una comunicacion directa con personas con poder de decision.
Es altamente recomendable para las empresas espafiolas del sector la participacion en futuras
ediciones de este evento

4.1. Recomendaciones para participaciones futuras

4.1.1. Antes de la exposicion en la feria

e Realice un mailing previo a los contactos para solicitar entrevista en la feria, invitando a los
destinatarios a visitarles en su estand (indigue donde se les puede encontrar, tal como aparece
en el catalogo de la feria, para que la empresa alemana les pueda localizar). ElI mailing debe
realizarse con al menos un mes de antelacion para que las empresas alemanas tengan tiempo
de estudiar su oferta y planificar la visita. Puede solicitar un listado de potenciales contactos a
la oficina comercial, asi como informacion interesante del mercado y del sector.

e Haga un seguimiento del mailing, contactando primero con las empresas que han mostrado
interés por sus productos, y después al resto de las que han sido invitadas. Esta labor debe

1 https://www.statista.com/statistics/595182/worldwide-security-as-a-service-market-size/
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realizarse un mes antes de la feria, ya que las empresas alemanas cierran sus agendas de
contacto con bastante antelacion.

e Asegurese de que su material de presentacion esta minimamente adaptado para la promocién
internacional: tarjetas de visita, catalogos y listado de precios, como minimo en inglés. Es muy
recomendable tener estos materiales también en aleman.

e Planifique su tiempo antes de la feria para poder atender adecuadamente a las empresas
visitantes. Organice con suficiente antelacion su estancia en el pais: billetes de avién, reserva
de hotel, intérpretes, transporte del producto a exponer, etc.

¢ Investigue si dicha feria se encuentra subvencionada por alguna institucién como, por ejemplo,
ICEX o alguna asociacion y en caso de no estarlo, si se pudiera pedir la ayuda.

4.1.2. Durante la feria

e En las entrevistas sea puntual, trate de no realizar promesas que no puede cumplir e intente
anotar todo lo que se comenta en la entrevista.

e Observacion del producto y los precios de la competencia: observe sobre todo las adaptaciones
especificas al mercado, la forma de presentacion, el disefio de los productos complementarios,
los tamarios, los envases y el etiquetado, etc.

e Recoja la informacion gratuita del servicio de prensa de la organizaciéon ferial (si no esta
disponible, deje su tarjeta para que se lo envien). Esta informacion suele referirse a la coyuntura
del sector en el pais, a las novedades presentadas en la feria y a la participacién en la misma.
De igual modo, dirijase también a los stands de las publicaciones profesionales y de las
asociaciones sectoriales, en los que se puede obtener informacion muy valiosa del mercado o
sector en cuestion: normativa, tendencias, listados de agentes, asociaciones, etc.

4.1.3. Después de la feria

¢ Mantenga los contactos que ha realizado: envie los datos que le han pedido en las entrevistas
y aproveche para mostrar informaciéon promocional sobre su empresa.

e Organice y analice la informacién conseguida para que pueda servir en las actuaciones
siguientes: anotaciones de las entrevistas, publicaciones sectoriales, dossier de prensa, folletos
de las asociaciones, catalogos, listas de precios de la competencia, etc.

e Desarrolle su estrategia en el mercado: solicite el informe de feria pasadas algunas semanas y
si lo considera de su interés, prepare la proxima visita a la feria.
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5. Anexos

5.1. Enlaces de interés

e Direccidon web IT-SA: https://www.it-sa.de/

¢ Informacion sobre los servicios personalizados que oferece ICEX y la Ofecome de Berlin de
apoyo a la internacionalizacioén en el mercado aleman:
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/servicios-a-
medida/servicios-personalizados/presentacion/index.html

e Informacion acerca de la Ofecome de Berlin: https://www.icex.es/icex/es/navegacion-
principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-
superior/nuestras-oficinas/ofecomesberlin.html?idPais=DE
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Si desea conocer todos los servicios que ofrece ICEX Espafia Exportacion e
Inversiones para impulsar la internacionalizacion de su empresa contacte con:

Ventana Global
913497 100 (L-J9a17h;V9al5h)
informacion@icex.es

Para buscar mas informacion sobre mercados exteriores

WWW.icex.es
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